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READY.  SET.  REFI. 

For More Information Contact: 
 

Jeffrey Pinkerton 
jeffrey@myratetrack.com 
678.488.5159  mobile 
888.781.0005  main 

 

www.myratetrack.com 



  myRateTrack.com is a web‐application system for 
mortgage professionals to market to past clients,  

win new clients, and keep referral partners. 

Web‐Based Automated Marketing 
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A RateTrack Report 
 

A detailed, customized, loan‐specific, customer‐specific refinance report 
The report is branded with your info and customized with your rates and  

closing costs and emailed to your clients automatically. 
 

(to view a sample RateTrack report click here) 
 
 

Target Refi Rate Notification 
 

Clients set a target refi rate and program in the system and when it is  
available, both you and your client are notified via email. 

 
 
 

PROMO Codes 
 

You manage unique PROMO codes to offer the service free to new contacts. 
 
 
 

Realtor and Referral Partner Marketing 
 

Offer banner advertisement space to Realtors and Referral Partners. 
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Ready. Set. Refi. 



• The loan servicer — the lender where YOU sent the loan 

• Every junk‐mailer in the country with access to public record information 

• Television advertisements 

• Radio advertisements 

• Banner ads online (especially the one with the dancing lady) 

• Other Mortgage Professionals 

• Other Real Estate Agents pushing “their mortgage person” 

• Your client’s friend on his tennis team, who just got in to the business a few 

years ago and is kind of part‐time now, but he really feels like he should call 
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If you are not actively communicating to your past clients — if 
you are not the FIRST person that your clients think of when they 
think of refinancing their mortgage, chances are, you won’t be 

the FIRST person they call when they are ready to refi. 

Who is Marketing to Your Past Clients? 
 



Why not provide your past borrowers (and new referrals, for that matter) with some‐

thing more valuable than a recipe or a postcard.  (I mean, how many apple crisp recipes 

do you really need?)  The myRateTrack.com system keeps you and your contact informa‐

tion in front of your clients while it informs them of their current refinance options.  Per‐

sonalized, customer‐specific RateTrack reports are automatically emailed to your clients 

weekly, monthly, or quarterly — based on their preferences — and can be accessed any‐

time online by the instant‐report feature.  (There is something to be said about having 

information right at your fingertips.)  Reports are generated by the system and take in to 

account your rates and your closing costs.  FINALLY, value‐added marketing that actually 

is something of value.  For your client, they receive a customized, detailed, loan‐specific  

refinance report and for you, you reap the benefits of keeping them well informed and 

ready to refinance when the time is right.  Give the recipe cards to your mom.  
 

Ready.  Set.  Refi. 

QUESTION:  What’s better than a new lead?  
ANSWER:  A past customer in need of a refi. 

(ok, you are right, both are pretty good . . . not to worry, myRateTrack.com is built for 
your past clients and for your new leads — the “soon to be your” clients.) 

This is a RateTrack report.  It is excellent for helping 
your past clients manage their refinance options. 

This is a postcard.  It reminds past clients that 
often times in business, people shake hands.  It 
also reminds people that you have a service that 
takes your black and white photo and pastes it on 
to peculiar things like these types of postcards, 
baseball schedules, vegetable seed packets, and 

recipe of the month cards. 
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Home Page — myRateTrack.com  
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Log in Page 
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How does myRateTrack.com work? 



A RateTrack Report 
 

A detailed, customized, loan‐specific, customer‐specific refinance report 
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• Customer Specific Refinance Report — six refi options 

• Calculates payment difference and break even based on client’s current mortgage 

• Customers with ARMs, receive ARM Watch page detailing adjustment to their loan 

• Dynamic report adjusts as loan is paid down over time 

• Customized and Branded with Your Info (logo, photo, company slogan, etc) 

• Your closing costs and rates (can vary info by state) 

• The system updates rates daily — you do NOT have to update rates 

• Reports are emailed to clients Weekly, Monthly or Quarterly (or available instantly) 

• You customize the Cover Letter to your clients 
• You customize which additional graphs to include in RateTrack report 

• You customize the “Welcome text” on site and even ARM Watch advice 

To view this page, click here. To view a full RateTrack Report, click here. 



More about the RateTrack Report 
 

ARM Watch page 
The ARM Watch page details what would happen to the 

interest rate and monthly payment if the client’s  
Adjustable Rate Mortgage were to adjust today. 

ARM Disclosures & Descriptions 
(always attaches to reports) 

30 year fixed rate History  Prime rate History 
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To view the ARMWatch Page, click here. 



More about the RateTrack Report 
 

1 year LIBOR vs. 1 year Treasury  MTA index History 

1 year LIBOR History Indices History (LIBOR and MTA) 
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Target Refi Rate Notification 
 

Clients set a target refi rate and program in the system and when it is  
available, both you and your client are notified via email. 
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• When the Target Refi Rate and program are available (based on your rates), the client 

will receive an email from the system letting them know that their target rate and pro‐

gram are available (this email contains your phone number and email address) 

• You will receive a similar email with your client’s name, the target refi rate and program, 

along with their phone number and email address 

• You are also notified when the client sets or changes their target refi rate and program in 

the system and when the client updates their target rate and program 

• The client or the loan officer can set or change the target refi rate and program 



Sample Welcome Page (client) 
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PROMO Codes 
 

You manage unique PROMO codes to offer the service FREE to contacts. 
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We recommend setting up one PROMO code to be able to give out to friends, your 
sphere of influence, family members, neighbors, etc. — for example: xyzmortgage. 



Realtor and Referral Partner Marketing 
 

Offer banner advertisement space to Realtors and Referral Partners. 
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PROMO codes can be created for Realtor Partners:   

1 — to attach to all of their clients as they are input in to the system 
2 — for your Realtor Partners to offer the myRateTrack.com service to 

their past clients for free — courtesy of YOU.  

And for CPAs, Financial Planners, Insurance Agents, etc. 
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Why use myRateTrack.com? 

It’s value‐added marketing with real value. 

It’s a great service to your past clients. 

It’s a great service to new potential clients. 

It’s a great platform for marketing Realtors and Referral partners. 

It makes the phone ring (when it should). 

It makes the phone not ring (when it shouldn’t). 

It’s customized to your business. 

Your rates. 

Your closing costs. 

Your photo and contact info. 

Your words on the welcome screen, in the cover letter  
of the report and on the ARM Watch page. 

 

It’s Easy. 

It’s Automated. 

Did we mention that it’s automated? 

  

 

 

It will more than pay for itself if it helps you  
to close ONE additional loan per year. 
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The Million Dollar Question . . . 

How much does it cost to offer your entire client database a        
solution to truly help them manage their mortgage well? 

 

LOAN OFFICER FREE TRIAL 

https://myratetrack.com/signup_freetrial.php 

 

Click the link above for pricing details as low as $35 per month. 

 

 




